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Тренинг-центр BizPsy
                                         
Тел. (095) 774 9000; e-mail: admin@bizpsy.ru
Программа корпоративного тренинга продаж “Успешные переговоры”.

Цель тренинга: Освоение подходов продаж и коммуникации, технологии и приемы межличностного взаимодействия, где главной целью из которых - приносить прибыль.
Результат тренинга: Приобретение навыков: устанавливать контакт и завоевывать доверие в первые минуты общения с клиентом; умение в процессе общения поддерживать эмоционально комфортную для собеседника атмосферу; ориентация в основных типах поведения покупателей; эффективного преодоления возражений; умение управлять разговором; завершение переговоров продажей.
Тренинг включает формы работы: 80 % игровые упражнения, 20% теория.

Тренер тренинга: Кирилл Хохлов,  Тренер, бизнес-консультант, Директор отдела продаж.
О тренере: 10 лет реальных продаж. В настоящий момент Директор отдела продаж крупного холдинга. Стоит видеть и слышать данный тренинг продаж, чтобы проникнуться харизмой успешного продавца. Заключенные контракты за последний год превысили более 1 000 000 долларов США. Образование: Высшая школа банковского дела. Сертифицированный практик – мастер-тренер НЛП, Эриксоновский гипноз, Тренер коуч, Тренинг тренеров.
О тренинг центре: 2 года опыта работы. Одни из клиентов по тренингу  “Успешные переговоры” – РБК (РосБизнесКонсалтинг), Сеть магазинов “Пятерочка”, Металлургическая компания СИБАЛ, Газпром. Количество посетивших наши тренинги превышает более  700 человек. 

Формат тренинга:

	Продолжительность, дней
	2

	Продолжительность, час.
	16

	Кол-во участников
	До 15


ПРОГРАММА ТРЕНИНГА ПРОДАЖ:

· КАЛИБРОВКА

· ПОДСТРОЙКА

· СОЗДАНИЕ ЗОНЫ ДОВЕРИЯ

· ВАК 

· УБЕДИТЕЛИ 

· РАБОТА С СОПРОТИВЛЕНИЕМ.

· ПРОДУКТ – УСЛУГА

· ДЕЙСТВИЕ - РЕЗУЛЬТАТ

· ПАТТЕРНЫ ЧЕЛОВЕКА

· АКТИВНО СЛУШАТЬ

· ОТКРЫТЫЕ И ЗАКРЫТЫЕ ВОПРОСЫ.

· ПРИСОЕДИНЕНИЕ

· ВНЕШНИЙ ВИД, ПОЗЫ. ПОХОДКА, ПОВЕДЕНИЕ.

· КОСВЕННОЕ ВНУШЕНИЕ И ИХ ВИДЫ

· ПОДТВЕРЖДЕНИЕ 

· ЯКОРЯ 

· МЕТАФОРЫ

· ЗАВЕРШЕНИЕ

Стоимость корпоративного тренинга “Успешные переговоры” составляет: 1000 долларов США
